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LE BANCHE? AL SERVIZIO
DI FAMIGLIE E IMPRESE

RENATO BIASIZZO

9 accordo raggiunto a
Bruxelles fra il Go-
verno Italiano e la

Commissaria Europea alla
Concorrenza Margrethe
Vestager ha stimolato
un’euforia sui mercati fi-
nanziari (Piazza Affari so-
prattutto) che é durata
giusto il tempo che dove-
va durare. L'accordo ri-
guarda la gestione delle
sofferenze bancarie i cui
volumi vengono presen-
tati come lo scoglio cheiil
settore incontra nello svi-
luppare il proprio compi-
to di erogazione del credi-
to a famiglie e imprese. Va
detto che non si tratta del-
la famosa bad bank, assi-
stita da una garanzia pub-
blica, della quale si parla
da tempo. Piuttosto sara
possibile fare cio che gia si
poteva fare e cioé costitui-
re una societa finalizzata
all’acquisto delle soffe-
renze bancarie, attraverso
I’emissione di obbligazio-
ni che saranno rimborsate
quando i crediti saranno
stati recuperati. E solo
sulle obbligazioni di mi-
nor rischiosita sara possi-
bile attivare, a pagamen-
to, garanzie pubbliche se-
guendo le stesse regole
dei CDS (credit default
swaps), tristemente noti
gia dai tempi della crisi
del debito pubblico del
2011. Tutta questa opera-
zione ha un nome: Gacs

(Garanzia statale sulla
cartolarizzazione delle
sofferenze) e viene natu-
rale chiedersi se sia suffi-
ciente un acronimo per
raggiungere lo scopo di ri-
dare operativita piena alle
banche italiane visto che,
tra I'altro, tutta I'opera-
zione riguarda solo una
minima percentuale del
monte delle sofferenze
accumulate dal sistema.
La Uilca, unitamente alle
altre sigle sindacali di set-
tore, gia a far data dal
2013 in occasione dell’ini-
zio della trattativa per il
rinnovo del CCNL della ca-
tegoria ha sostenuto la
necessita di unritorno
delle banche al proprio
ruolo di intermediazione
creditizia vissuto non co-
me mezzo per massimiz-
zare le retribuzioni del
top management ma co-
me fine per essere al ser-
vizio delle famiglie delle
imprese. Per questo moti-
vo la UILCA rimane con-
vinta che sia necessario
stimolare un pitt ampio
dibattito circa il futuro del
credito in Italia, per fare
emergere il valore com-
plessivo del settore e re-
stituire serenita e credibi-
lita ai clienti ed ai lavora-
tori,
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